8 Diners 26 FEERER 2023 LA VANGUARDIA

- LLARS | BUTXACA

IMMOBILIARI

.0 compradors Entre els que busguen un
80 0 habitatge, la gran majoria aposta per

les ja reformades, segons Donpiso

Reformes per
guanyar valor

Posar a la venda una casa amb la feina feta

Luis Federico Florio
Hi ha una diferéncia notable entre
posarun pis alavendaamb larefor-
ma per feriagafarles regnesiinver-
tir un mateix abans de collocar-lo
al mercat. N’augmenta el preu de
venda i redueix I'espera per trobar
un comprador. I no cal una cosa in-
tegral: hi ha canvis petits que pesen
molt. Fins i tot sense el destorb de
lesobres. |

Miguel Angel Vazquez, subdi-
rector de Donpiso, assenyalaqueen

estarenuns 3.000 euros.

elros, 1 en cuines,

dor”.

un habitatge de segona ma que par- _._!__“ N
teixi de 150.000 euros, amb 40.000
euros d'inversié en unareformano  Buscar
es revaloritza a 190.000, sind que I"amplitud
se’nvaa 220.000-230.000. “El me-
tre quadrat enunareformaintegral  No sempre
s’acosta als 650 euros. Surtacomp-  és possible
tesihopotsfer”,diu. Amés,un80% la reforma.
de compradors busquen habitatge Sies viua
jareformati“tenensortidamésra- ['habitatge,
pida”. Aixo seria per aunareforma la recomanacié
general, pero no és necessari posar  és intentar
tants diners per augmentar-ne el treure el que
valor. Javier Torremocha, director ~ és movible,
del canal derehabilitacidireformes com ara mobles
d’UCI, plantejaqueunrentatde ca-  innecessaris
ra general arreglant petits desper- o vells, perqué
fectesenterresiparets, pintant, pot  les estances
quedin amplies,
Si es vol delimitar, cuina i bany assenyalen a
son dels punts que mésesrevisena  UCL. “Treure
I'hora de comprar. Unareformaas-  coses sempre és
sequible d'un bany parteixde 3.000 més barat”, diu
Ee 5.000,detalla Cardona. També
Francisco Moran, conseller defe?r optar per tapar
d’Aqui tu Reforma. “Tot i que de- esgarrapades
pendra dels metres quadrats i les  en socols,
qualitats”, apunta. Una tendéncia pintar parets i
actualésladelescuinesobertes. Ti-  envernissar
rar la paret no és costos, comenta  portes, perqué
Torremocha, pero no sol fer-se en  no obliguin a
solitari, sense intervenir després a  acceptar ofertes
la resta. “La cuina és avui un ele-  a la baixa.
ment integrat, de socialitzacio”.
Una reforma a fons de I'estanca pot
estaren 12.000 euros, comenta. Per
aixo, si la cuina és molt antiquada,
potser no surt a compte la reforma:
“No saps si agradara allo que escu-
llis...”. Una sortida pot ser renovar
NOMESs armaris o picaiaixetes.
Venent amb la reforma feta, el
comprador també hi guanya per-
queé no necessitara la liquiditat per weEEEEEsss==
comengar les reformes, s'asseglﬂ:lra. Pintar
“Alahipoteca, elbanctaxaral’habi- |es rajoles
tatge ja amb la reforma, anira al  de] bany
préstec”, comenta Moran. “Hi ha 0 apostar
benefici per a venedor i compra- per terres
Aquestes xifres poden semblar "i“mt?
altes si I'objectiu és vendre. “Hiha  Fedueix el
obres per menys de LOOO eurosca-  pressupost

paces de millorar molt I'aspecte.
Son atractives per la inversio i I'in-
crement de valor que generen”, res-
pon Carlos Sanz, director general
del portal de professionals Habitis-
simo. Un 44% de clients que van
anar a la plataforma el 2022 es van
gastar menys de 1.000 euros. Amb
aquest pressupost, hi veu tres grans
intervencions possibles. Encuinesi
banys, es poden pintar les rajoles
per uns 280-450 euros. Als terres,
en general s’hi poden posar vinilics
per 375-550 euros, amb només dos
dies d'instal-lacié —polir el parquet
no és barat, comenten a UCI-. I fi-
nalment es poden instal-lar fines-
tres de PVC per uns 1L.000 euros en
un pismitja, amb accés a programes
d’ajuts. “Son assequibles per alI'im-
pacte que generen”, insisteix. A
mes, permeten esquivar el financa-
ment. “En aquest entorn de pujada
de tipus, les intervencions amb
menys desemborsament es tornen
mes atractives”, resumeix Sanz.
Torremocha també destaca can-
viar banyera per plat de dutxa i
mampara, que no hauriad’arribara
1.000 euros.

Una gran preocupacio els iltims
mesos era I'augment constant dels
materials —fins a un 30%-1'espera
per P'acumulacio de feina. Les fonts
coincideixen que lasituacié haanat
millorant, amb més estabilitat, pero
alguns materials es continuen apu-
jant, com ara ceramiques, revesti-
ments de fusta, tancaments d’alu-
minioels panells solars. “Una vega-
da puja, ja no sol baixar..”,
comenten a Donpiso. Tampoc no
s’hande descartar contratemps per
retards o alguna falta concreta de
producte.

La gran alternativa pot ser obli-
dar-se de grans reformesianarala
decoracio, mobiliari i revestiments.
Per entre 1L.000 1 6.000 euros, en
funcio de com de vell i gran sigui
I'habitatge, es pot fer un home sta-
ging. Intervencions més lligades al
disseny per vendre abans: pintarra-
joles del bany i la placa de coccid,
canviar socols, aixetes i cortines,
posar catifes i flors, treure mobles i
quadres lletjos. Una posada en es-
cena: “No es tracta de fer passar la
casa per nova, va de generar una
sensacio agradable, presentar el pis
amb més bona cara i evitar males
impressions”, diu Gracia Cardona,
consellera delegada de la firma
d'interiorisme Decotherapy. “Es
triga menys i augmenta fins a un
10% el valor”. @

La llista de
la compra
intel-ligent
s'imposa

Raquel Quelart

La inflaci6 disparada als aliments
ha convertit la compra del super
en un luxe per a moltes families.
En aquest context, s'imposa la
confeccio d'una llista de 1a com-
praintel-ligent. Hi ha certs habits
1 trucs que ajuden a esmorteir el
cop: “Els consumidors tenen
molts establiments, productes i
marques per contenir la despe-
sa”, argumenta Rosario Pedrosa,
gerent de I'drea comercial i de
marqueting d’Aecoc.

Punt per punt, primer es pot fer
una cuina d’aprofitament. Un
“dejuni financer”, tal com bateja
la fundadora d’Ahorradoras.com,
Mapi Amela. Mirar abans al re-
bost per veure qué es pot cuinar

amb el que es té, per evitar que ca-
duqui o que fem compres inne-
cessaries. També es recomana fi-
Xar un pressupost i no saltar-se’l.
L’“ideal” és destinar a alimenta-
cio entre 901150 euros per perso-
na al mes, explica 'expert en fi-
nances personals i conferenciant
Pepe Macia.

Una vegada establert un pres-
supost mensual, sera basic plani-
ficar els meniis de la setmana per
optimitzar el que es compra. “Per
exemple, si fas puré, pots guardar
I'aigua de bullir les verdures i
aprofitar-la per fer unasopa”, diu
Amela. No improvisant mentis
s'evita un altre error: anar diver-
ses vegades a la setmana al stper.
Igual d'important: caldra infor-

mar-se i rastrejar els establiments
mes economics per anar a com-
prar. I revisar les ofertes i compa-
rar. Macia avisa que no s’ha de
caure en la temptacio de comprar
un producte pel simple fet que
tingui descompte, perqué pot
perseguir que es consumeixi meés.

A aquest consell se n'hi afegei-
xen d'altres d’habituals per estal-
viar diners al siiper, com araoptar
per marques blanques, fer servir
cupons de descompte i targetes
de fidelitzacio, aixi com recorrer
als “prova-ho de franc”. “Si su-
mem tots aquests recursos, hem
comprovat que es pot arribar a
estalviar més de 100 euros al mes,
cosa que al final de 'any s6n1.200
euros”, comenta Amela. o

euros d'estalvi

Seguir els consells per gastar menys

en la compra es tradueix en un estalvi
mensual de 100 euras, 1.200 d'anuals



